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IOUS VOUS
DONS A FAIRE

LA BOUSSOLE DU FINANCEMENT




D

for Business

DECOUVREZ

QUI CONVIENT LE MIEUX A
VOTRE ENTREPRISE.

VOUS AVEZ PRIS VOTRE
DECISION : VOUS SOUHAITEZ
ACHETER UNE VOITURE
(ELECTRIQUE) VIAVOTRE
ENTREPRISE.

Mais comment allez-vous la
financer ? Renting financier
ou leasing financier ? Achat a
tempérament ? Ou le leasing
opérationnel est-il la meilleure
solution pour votre activité ?

Il existe différentes formules et

il n’est pas toujours évident de
savoir laquelle convient réellement
le mieux a votre entreprise. C’est
pOouUrgquoi NOUs avons congu

la boussole du financement

MG. Nous vous aidons a faire votre
choix en connaissance de cause.
Grace a des explications simples
et claires, et en considérant ce

qui compte vraiment pour votre
entreprise.

COMMENT FONCTIONNE LA
BOUSSOLE DU FINANCEMENT ?
Le test est simple. Vous trouverez
10 affirmations a la page suivante.
Sivous étes d’accord avec une
affirmation, cochez tous les ronds
sur la ligne correspondante. A

la fin du test, additionnez, pour
chaque colonne, le nombre de
ronds cochés. Vous pouvez
ensuite inscrire ces résultats par
colonne dans la rangée du bas. La
colonne qui compte le plus grand
nombre de coches indique la
formule de financement la mieux
adaptée a votre entreprise.




1. Je veux un colt mensuel fixe,
sans surprises.

2. Je veux pouvoir racheter la
voiture a terme.

3. Je veux pouvoir étaler mon
investissement plutdt que tout
payer en une seule fois.

4. Je veux que la voiture soit
inscrite au bilan.

5. Je veux limiter les démarches
administratives au maximum. .

©. Je veux garder une certaine
flexibilité si ma situation évolue.

7. Je veux maintenir mes
mensualités au niveau le plus bas
possible.

8. Je veux gérer moi-méme
I'entretien et I'assurance. .

9. Je privilégie la prévisibilité des
codts, pas nécessairement la
propriéte.

10. Je pense a long terme et je
tiens a avoir un contréle maximal
sur ma voiture.

TOTAL:
Faites le total des coches des
affirmations avec lesquelles vous

étes d’accord.
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VOUS CHOISISSEZ VOTREW

Vous trouverez ci-dessous nos quatre modeles électriques avec leur prix catalogue en
plus de la mensualité pour un renting financier. Les autres types de financement sont
évidemment possibles : n’hésitez pas a en parler a votre concessionnaire MG le plus proche.

NV .
( MG4 URBAN EV A PRIX CATALOGUE A PARTIR DE 38.835 € HORS TVA )

® Renting financier a partir de 239,00 £€/mois*
Leasing financier : Plus d’info chez votre concessionaire MG.
Achat a tempérament : Plus d’info chez votre concessionaire MG.
Leasing opérationnel : Plus d’info chez votre concessionaire MG.

NV A
( MG4 EV A PRIX CATALOGUE A PARTIR DE 38.835 € HORS TVA )

@ Renting financier a partir de 339,00 £€/mois*
Leasing financier : Plus d’info chez votre concessionaire MG.
Achat a tempérament : Plus d’info chez votre concessionaire MG.
Leasing opérationnel : Plus d’info chez votre concessionaire MG.

Vv .
( MGS5 EV A PRIX CATALOGUE A PARTIR DE 28.087 € HORS TVA )

® Renting financier a partir de 255,00 £/mois*
Leasing financier : Plus d’info chez votre concessionaire MG.
Achat a tempérament : Plus d’info chez votre concessionaire MG.
Leasing opérationnel : Plus d’info chez votre concessionaire MG.

4 )
( MGS6 EV ~ PRIX CATALOGUE A PARTIR DE 38.835 € HORS TVA )

@ Renting financier a partir de 348,79 €£/mois*
Leasing financier : Plus d’info chez votre concessionaire MG.
Achat a tempérament : Plus d’info chez votre concessionaire MG.
Leasing opérationnel : Plus d’info chez votre concessionaire MG.

une configuration standard. La durée, la limite kilométrique, I'acompte et 'option d’achat peuvent influencer la mensualité.
tation du dossier et de modification des taux d’intérét. Demandez une offre personnalisée a votre distributeur MG.
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.. NOUS PROPOSONS

éﬁWMEAL

( RENTING FINANCIER )

DE QUOI S’ AGIT-IL?
Vous payez une mensualité fixe pour l'utilisation de la voiture, avec une
option d’achat a la fin du contrat.

QU’EST-CE QUE CELA SIGNIFIE POUR VOTRE ENTREPRISE ?
Lorsque I'option d’achat est suffisamment élevée (généralement au
moins 16 %), la voiture n’est en principe pas inscrite & I'actif du bilan.
Vous bénéficiez ainsi d’'une plus grande flexibilité financiére.

POUR QUI EST-CE INTERESSANT ?
Pour les indépendants qui aiment que les choses soient prévisibles et
souhaitent conserver la possibilité de racheter la voiture plus tard.

( EASING OPERATIONNEL )

DE QUOI S'AGIT-IL?

Vous louez la voiture pendant une période convenue moyennant le
paiement d’un loyer mensuel fixe.

L'entretien et des services complémentaires sont souvent inclus.

QU’EST-CE QUE CELA SIGNIFIE POUR VOTRE ENTREPRISE ?

. L Vous n’investissez pas dans la voiture elle-méme. Vous payez pour
I’utiliser. La voiture reste la propriété de la société de leasing.
POUR QUI EST-CE INTERESSANT ?

Pour les entrepreneurs qui privilégient la tranquillité d’esprit plutét que
la proprieté.
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( LEASING FINANCIER )

DE QUOI S’ AGIT-IL?
Vous financez la voiture par des paiements mensuels et en étes le
propriétaire économique.

QU’EST-CE QUE CELA SIGNIFIE POUR VOTRE ENTREPRISE ?
La voiture est généralement inscrite au bilan. Loption d’achat se situe

souvent entre 1% et 15 %. Vous devenez progressivement propriétaire. f _\—
POUR QUI EST-CE INTERESSANT ? ¢ — @

Pour les entrepreneurs qui souhaitent inscrire I'investissement a 'actif
de leur bilan et devenir propriétaires de la voiture a terme.

( ACHAT A TEMPERAMENT )

DE QUOI S’ AGIT-IL?
Vous achetez la voiture et la payez de maniére échelonnée.

QU’EST-CE QUE CELA SIGNIFIE POUR VOTRE ENTREPRISE ?
f > Vous étes le propriétaire juridique de la voiture et elle est inscrite au
bilan. Vous définissez vous-méme la durée et les conditions du prét a
® _E tempérament.

POUR QUI EST-CE INTERESSANT ?
Pour celles et ceux qui tiennent a avoir un contrdle maximal et
souhaitent posséder entierement la voiture.




